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Fragebogen “Experts for Startups”


Dieser Fragebogen richtet sich an Startups, die sich für die Unterstützungsinitiative „Experts for Startups“ bewerben und bildet die zentrale Grundlage für die Bewertung durch die Jury sowie das Matching mit passenden ExpertInnen. 

Der Fragebogen gliedert sich in drei Abschnitte:
· Abschnitt 1 befasst sich mit Ihrer Ausgangssituation sowie dem Innovations- und Wachstumspotenzial.
· Abschnitt 2 behandelt die konkreten Herausforderungen Ihres Unternehmens und Ihre geplanten nächsten Schritte.
· Abschnitt 3 widmet sich weiteren spezifischen Fragestellungen, die für das Matching mit passenden ExpertInnen relevant sind.

Bitte nehmen Sie sich Zeit, alle Fragen sorgfältig und vollständig zu beantworten, da Ihre Angaben die entscheidende Grundlage für eine optimale Vermittlung und Unterstützung durch passende ExpertInnen bilden.


Abschnitt 1: Innovations- & Wachstumspotenzial

1. Welches Produkt bzw. welche Dienstleistung bieten Sie an? (Kurzbeschreibung, max. 2.000 Zeichen)

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

2. In welchem Entwicklungsstadium befindet sich Ihr Produkt bzw. Ihre Dienstleistung? Bitte geben Sie das entsprechende Technology Readiness Level (TRL) bekannt.

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

3. Wie ist Ihr Geschäftsmodell ausgestaltet?

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

4. In welcher Phase hinsichtlich Markteintritt befindet sich Ihr Unternehmen, z.B. MVP getestet, erste PilotkundInnen, erste zahlende KundInnen, wiederkehrende Umsätze?

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

5. Wer ist Ihre primäre Zielgruppe und wie erfolgt der Marktzugang bzw. soll der Marktzugang erfolgen, z.B. Partnerschaften, Direktvertrieb, Online?

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

6. In welchem Markt haben Sie bereits bzw. möchten Sie in den nächsten 18 Monaten Fuß fassen?

· Branche:

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

· Region / Land:

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

· B2B / B2C / B2G: 

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.
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Abschnitt 2: Konkrete Herausforderungen & geplante nächste Schritte

1. Was sind aktuell Ihre größten Herausforderungen bei der Marktbearbeitung? (Mehrfachauswahl möglich, max. 3 auswählen)

☐ Zugang zu EntscheidungsträgerInnen
☐ Branchenverständnis
☐ Positionierung
☐ Preisstrategie
☐ Vertriebsstrategie
☐ PilotkundInnen/ Friendly Customers finden
☐ Netzwerkaufbau
☐ Partnerschaften
☐ Internationalisierung
☐ Zertifizierungen
☐ Sonstiges: _______

Beschreiben Sie Ihre Auswahl näher. Gehen Sie bitte insbesondere darauf ein, was die konkreten Herausforderungen sind und wie sich diese derzeit auf Ihr Unternehmen auswirken.

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.


2. Wie sehen Ihre Markteintritts- bzw. Wachstumsziele für die nächsten 18 Monate aus? Welche messbaren Ergebnisse streben Sie an, z.B. Anzahl PilotkundInnen, qualifizierte Erstgespräche, strategische Partnerschaften, Umsatz, Markteintritt in einem Zielmarkt.

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

3. Woran würden Sie persönlich erkennen, dass die ExpertInnenunterstützung für Sie erfolgreich war, und in welchen Bereichen möchten Sie sich im Rahmen des Programms persönlich am stärksten weiterentwickeln?

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.
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Abschnitt 3: Bedarf an ExpertInnen-Begleitung

1. Wo soll die Expertin/der Experte Sie konkret unterstützen? (Mehrfachauswahl möglich, max. 3 auswählen)

☐ Entwicklung einer Vertriebsstrategie
☐ Validierung von Pricing / Business Model
☐ Türöffner zu Industrie / Konzernen / Zugang zu EntscheidungsträgerInnen
☐ Identifikation & Ansprache von Friendly Customers
☐ Aufbau Netzwerke und Partnerschaften
☐ Branchenpositionierung
☐ Zertifizierungen
☐ Sonstiges: Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

Beschreiben Sie Ihre Auswahl näher. Gehen Sie insbesondere auf Ihren Unterstützungsdarf ein und wie die Expertin/der Experte Sie bestmöglich unterstützen kann.

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

2. Welche Art von Netzwerk ist für Sie besonders relevant? (Mehrfachauswahl möglich, max. 3 auswählen)

☐ Konzerne
☐ Mittelstand
☐ InvestorInnen
☐ Öffentliche AuftraggeberInnen
☐ Internationale Märkte
☐ Spezifische Schlüsselunternehmen (bitte nennen)
☐ Sonstiges: Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

Beschreiben Sie Ihre Auswahl näher. Gehen Sie insbesondere darauf ein, warum die gewählten Netzwerke für Sie entscheidend sind und welches der ausgewählten Netzwerke für Sie die höchste Priorität hat.

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.


3. Welche Funktion sollte die Expertin/der Experte idealerweise selbst ausgeübt haben?

☐ CEO
☐ Business Development
☐ Vertriebsleitung
☐ Business Angel/InvestorIn
☐ Serial Entrepreneur
☐ Sonstiges: Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

4. In welcher Branche sollte die Expertin/der Experte über Erfahrung verfügen?

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

5. Gibt es bereits eine Wunschexpertin/einen Wunschexperten?

☐ Nein
☐ Ja Bitte nennen Sie diese/diesen und beschreiben Sie die Expertise bzw. das Profil, das diese Person mitbringt.

Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.
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NEUES DENKEN. NEUES FORDERN.




